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Radical Negotiator - warsztaty twardych negocjacji 

Serdecznie zapraszamy do udziału w warsztatach: 

RADICAL NEGOTIATOR™ 

autorskie warsztaty twardych negocjacji 

Termin: 24-25.04 Warszawa 

Teraz specjalna cena: 1 490 zł brutto 1 990 zł brutto - ostatnie 3 miejsca! 

Ile dodatkowych środków firmy mogłyby przeznaczyć na inne potrzeby, dzięki lepszym rezultatom negocjacji?
Wyobraźmy sobie jak poprawa wyników tych negocjacji zmieniłaby bilanse ich firm? 

Zapraszam do udziału w naszym autorskim szkoleniu RADICAL NEGOTIATOR. Warsztaty z twardych negocjacji
oparte na ponad 20-letnim doświadczeniu biznesowym trenera prowadzącego. Dzięki udziałowi w naszych
warsztatach każdy uczestnik: 

·         nauczy się planować strategię negocjacji w oparciu metody Rogera Dawsona, 

·         pozna najważniejsze zasady przygotowania i prowadzenia negocjacji, 

·         nauczy się stosować techniki wpływu wspierające jego pozycję przed, w trakcie i po negocjacjach, 

·         nauczy się rozpoznawać temperament adwersarza oraz skutecznie tę wiedzę wykorzystywać, 

·         nauczy się rozpoznawać manipulacje drugiej strony i skutecznie sobie z nimi radzić, 

·         dowie się jak czytać mowę ciała i rozpoznać konfabulację drugiej strony, 

·         pozna mikroekspresje Paula Ekmana i nauczy się je odczytywać, 

·         pozna 20 najważniejszych technik negocjacyjnych, 

·         dzięki zastosowaniu zasad Jima Campa wzmocni swoją pewność siebie. 

Metody szkoleniowe 

·         podczas zajęć główny nacisk kładziemy na aktywność uczestników, dlatego prowadzimy je głownie
metodami warsztatowymi, 

 
ul. Francesco Nullo 8/4 31-543 Krakow 

Email: biuro@oirp.krakow.pl,  tel. 12 410 84 00

PDF wygenerowano dnia 28.06.2026, 07:50 
z https://oirp.krakow.pl/szkolenia-i-konferencje/inne-szkolenia-punktowane/warsztaty-negocjacji/ Strona 1 z 2



·         stanowią one od 50 do 75% czasu szkolenia. 

·         stosujemy nowoczesne, aktywizujące metody, mające za cel wypracowanie gotowych rozwiązań dla
bieżących problemów typu Action Learning, Open Space Technology, World Cafe. Unikamy niezwiązanych z
tematem gier i zabaw szkoleniowych. 

·         wykorzystujemy uznane testy kompetencyjne i osobowościowe pozwalające ocenić bieżący i pożądany
poziom kompetencji uczestników. 

Inwestycja: 
cena obejmuje prowadzenie eksperta, wyżywienie (lunch oraz przerwy kawowe), materiały szkoleniowe, testy
Assistance HR, indywidualny preworking. Decyduje kolejność zgłoszeń! 

ZOBACZ SZCZEGÓŁY 

Zapraszam do kontaktu: 

SM Kamila Jania 
e-mail: k.jania@ark-skills.com 
T: 506 445 621 
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