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10.04.2018 obowigzuje od
Szkolenie: ,Negocjacje dla Radcéw Prawnych jako metoda dochodzenia do
porozumienia” - Krakéw 19-20.05.2018

Szanowni Panstwo,
Centrum Mediacji przy Okregowej Izbie Radcéw Prawnych w Krakowie

i Eveneum sp. z 0. 0. sp. k. zaprasza na szkolenie ,, Negocjacje dla Radcéw Prawnych jako metoda dochodzenia do
porozumienia”

Szkolenie poprowadzi Rafat Dados lub Szymon Tochowicz, wspottwdrcy metody Kompasu negocjacyjnego
Eveneum i wspétzatozyciele firmy Eveneum.

Szkolenie odbedzie sie w siedzibie OIRP w Krakowie przy ul. Francesco Nullo 8/4 w dniach 19-20 maja
2018r.

Grupa szkoleniowa bedzie liczyta do 8 oséb .
Koszt szkolenia to 850 zt netto tj. 1045,50 zt brutto - za osobe.
opcja: Indywidualny Profil Negocjatora, 220 zt netto tj. 270,60 zt brutto - za osobe

W oparciu o dwa seminaria z tematyki negocjacji zrealizowane w 2017 roku dla Radcéw z OIRP w Krakowie,
przygotowano dwudniowy warsztat coachingowy. Zajecia dla o$Smiu oséb bedg oparte gtéwnie o negocjacje
uczestnikdow nagrywane na kamere i analizowane wspélnie z nimi przez pryzmat Kompasu Negocjacyjnego
Eveneum. Uczestnicy poznajg swdj styl negocjatora, zrozumiejg role EGO i osobowosci w procesie negocjacji
oraz nauczg sie skutecznie rozpoznawac i analizowac spos6b negocjacji drugiej strony. Bedg mogli efektywnie
dopasowac swoje zachowania, techniki i jezyk, by osiggnac sukces generujgc satysfakcje dla obu stron.

90% sukcesu w negocjacjach to przygotowania, a 10% to same negocjacje. Poznajac 10 narzedzi Skutecznego
Negocjatora, maksymalizujemy szanse sukcesu w negocjacjach kontraktu biznesowego czy zmiany zachowania
kontrahenta.

mgr Rafat Dados, absolwent Uniwersytetu Marii-Curie Skfodowskiej w Lublinie. Ukoriczyt studia MBA wedfug
programu National Louis University ze Standw Zjednoczonych. Od kilkunastu lat zwigzany z zakupami. Posiada
bogate doswiadczenie w negocjacjach i rozwiqzywaniu sporéw miedzy przedsiebiorstwamiw kraju i za granicq.

Swojq kariere zawodowq rozpoczgt w firmie Pilkington, przez kilka lat pracowat dla Delphi Automotive,
nastepnie dla Rolls-Royce Marine. W ramach pracy dla miedzynarodowych korporacji obejmowat kluczowe
stanowiska zakupowe. Odpowiadat za wdrozenie nowych technologii oraz wspétprace z dziatami rozwoju
nowych produktéw. Obecnie jest wspotwtascicielem firmy doradczej Eveneum. Jako Partner Zarzqdzajgcy
realizuje projekty dotyczqce optymalizacji efektywnosci organizacji zakupowych, przygotowania i wsparcia w
negocjacjach oraz dobierania i oceny partnerdw biznesowych.

Ze wzgledu na ograniczong ilos¢ miejsc - decyduije kolejnosc¢ zgtoszen

W celu uzyskania szczegdtowych informacji prosze o kontakt pod nr tel. 504 039 823 lub poprzez e-mail:
rafal.dados@eveneum.com

http://www.eveneum.com/
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Dyrektor Centrum Mediacji przy OIRP w Krakowie
radca prawny
Tomasz Job
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